Warszawa, 5 maja 2008 r.

tACZNE WYNIKI FINANSOWE KONSORCJUM STALI | BODEKO

NA POZIOMIE ZBLIZONYM DO BARDZO DOBREGO | KWARTALU 2007 R.

Konsorcjum Stali zanotowato w | kwartale 2008 roku 90,8 min zt przychoddéw netto ze
sprzedazy, 4,7 min zt zysku brutto oraz 3,71 min zt zysku netto. Z kolei Bodeko, ktére
zostanie formalnie potgczone z Konsorcjum w najblizszym czasie, zanotowato 176,35 min zt
przychodéw ze sprzedazy i 7,84 min zt zysku netto. Zsumowane przychody obu firm wyniosty
267,13 min zt, zaledwie o 0,33 proc. mniej niz w najlepszym od lat dla branzy stalowe;j
| kwartale 2007 r., a zysk netto 11,47 min zt, czyli 0 3,99 proc. mniej.

Spadek przychodéw Konsorcjum efektem podziatu rynku miedzy Konsorcjum a Bodeko

Duzo lepsze rezultaty handlowe osiggneto w | kw. Bodeko Sp. z 0.0. zaopatrujgce gtéwnie
firmy handlowe i sktady budowlane, ktére biorgc pod uwage wzrosty cen na rynku w tym
okresie budowaty magazyny dokonujac intensywnych zakupow.

Z kolei Konsorcjum Stali S.A. specjalizujgce sie w obstudze gtéwnie firm budowlanych
i wytworcow konstrukcji  stalowych zanotowato wynik nieco gorszy, gdyz procesy
inwestycyjne realizowane przez te firmy rozpoczng sie dopiero w kolejnych kwartatach
biezgcego roku. Z tej perspektywy wyniki wypracowane przez Konsorcjum i Bodeko
w | kwartale 2008 r. nalezy uzna¢ za zadowalajgce. Juz w tym okresie mozna zauwazy¢
pierwsze pozytywne efekty synergii - réznigca sie w obu spétkach struktura klientéw
przyczynita sie do utrzymanie na wysokim poziomie tgcznych wynikéw finansowych.

Mimo, ze wyniki samego Konsorcjum byly stabsze niz w | kwartale 2007 r.: przychody byty
nizsze o 20 proc., zysk brutto ze sprzedazy o 31 proc., natomiast zysk netto o 30 proc., to
obecnie obie firmy nalezy traktowaé praktycznie jako jeden podmiot. - Wynika to z faktu, ze
w ramach potgczenia z Bodeko ustalilismy, Ze przestajemy ze sobg konkurowad, a nasza
oferta musi sie uzupetniac - wyjasnia Robert Wojdyna, prezes Zarzgdu Konsorcjum Stali S.A.
- To uzupetnienie dotyczy zaréwno oferty asortymentowej, struktury klientow jak tez zasiequ
terytorialnego. Wspdlnie realizujemy strategie rozwoju, prowadzqc dziatalnos¢ handlowg
optymalng z punktu widzenia potgczonego podmiotu. Dla nas jest juz mniej istotne, w ktdrej
ze spotek wypracowywany jest wiekszy zysk, to sq juz nasze wspdlne pienigdze - podkresla
Robert Wojdyna.

Poniewaz Konsorcjum Stali specjalizuje sie w obstudze klientéw finalnych, czyli np. firm
budowlanych i producentdw wykorzystujgcych stal, a Bodeko wyspecjalizowato sie
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w sprzedazy do klientéw hurtowych, do firm handlowych, to lepsze efekty w | kw. tego roku
zostaty wypracowane przez spétke z Zawiercia. W | kwartale tego roku gwattownie rosty ceny
wyrobéw hutniczych, a hurtowi klienci Bodeko robili duze zakupy w obawie przed kolejnymi
wzrostami cen. Stad Bodeko zanotowato wieksze o 14,1 proc. przychody w pordédwnaniu
z | kwartatem 2007 (do 176,36 min zt) i wyzszy o 18,95 proc. zysk netto (7,84 min zt
w poréwnaniu z 6,59 min zt).

- Procesy inwestycyjne dopiero sie rozpoczynajg, bardzo tagodna zima po raz drugi
zaskoczyta wszystkich, wiele firm budowlanych nie zdqzyto przygotowac placéw budowy. Dla
nas najlepszy czas dopiero nadchodzi - wyjasnia Robert Wojdyna. Nizsze od ubiegtorocznych
wyniki Konsorcjum Stali spowodowane bylty réwniez opdznieniami w dostawach wyrobow
ptaskich ze strony kluczowych producentéw, w efekcie czego przychody z tych kontraktéw
odtozone zostaty na kolejne miesigce. Warto tez zauwazy¢, ze Konsorcjum Stali jako podmiot
przejmujgcy Bodeko ponosi catos¢ kosztéw potgczenia Konsorcjum.

Porédwnanie do | kwartatu 2007 r. moze byé réwniez o tyle mylgce, ze byt to najlepszy
kwartat od trzech lat. - Nalezy pamietac, Ze porownujemy sie do bardzo dobrego | kwartatu
2007 r., najlepszego od hossy z poczqtku 2004 roku - ttumaczy prezes Konsorcjum Stali.
Poprawa marzy na sprzedazy zbrojert budowlanych.

- Oprdcz tego, ze obie spotki razem utrzymaty bardzo dobre wyniki | kwartatu 2007 r., kolejna
dobra wiadomos¢ to znaczna poprawa marzy zysku brutto na produkcji zbrojenr i konstrukcji
stalowych. Zyskownos¢ brutto ze sprzedazy produktow wzrosta o 3 pkt. proc. do 22,9 proc.,
a udziat produktow w zysku ze sprzedazy wzrdst z 33,5 proc. do 37,1 proc. To efekt
reorganizacji zaktadu produkcji zbrojeri budowlanych Konsorcjum w Woarszawie-Ursusie
i przemyslanej strategii handlowej i produkcyjnej. Dzieki oddzieleniu magazynu zaktadu
produkcyjnego od magazynu oddziatu handlowego w Ursusie, magazyn zbrojarni jest
zaopatrywany tylko w takich ilosciach, jakie potrzebne sq do realizacji kontraktow co
przyniosto konkretne oszczednosci - ttumaczy Robert Wojdyna. Poza tym, w tym trudnym dla
produkcji zbrojen budowlanych okresie, kiedy ceny na prety zebrowane gwattownie rosty zas
ceny na gotowe zbrojenia staty w miejscu udato sie wypracowaé bardzo zadowalajgca
rentownos$¢. Nasze doswiadczenie i znajomosé rynku stali wcigz przynosi dobre rezultaty.

Lepsze perspektywy na Il kwartat

Perspektywy Spdtki w zakresie sprzedazy wyrobéw stalowych w Il kwartale i nastepnych
okresach 2008 roku bedzie ksztattowat przede wszystkim popyt zwigzany ze spodziewanym
w Polsce wysokim poziomem inwestycji oraz cena i podaz stali pochodzacej od krajowych
i zagranicznych producentéw.

Po | kwartale przypadajgcym na okres zimowy, ktéry w Polsce, nie liczac wyjatkowego pod
tym wzgledem | kw. 2007 r., wigze sie tradycyjnie z mniejszym tempem realizacji inwestycji,
Konsorcjum Stali spodziewa sie ozywienia inwestycyjnego w Il i Il kwartale 2008 r.
Potwierdza¢ te przewidywania zdajg sie zapytania ofertowe otrzymywane przez Spodtke,



dotyczgce duzych inwestycji z terminem realizacji rozpoczynajgcym sie w kolejnych
miesigcach biezgcego roku. Podobne doniesienia ptyng od krajowych i zagranicznych
producentéw. Nadal przewidywane jest utrzymanie tendencji wzrostu cen, co wynika
zarowno ze wzrostu kosztow produkcji stali, jak i z wysokiego popytu w wiekszosci krajow
Europy, a takze w wielu rejonach s$wiata. Jednoczesnie wiele podmiotéow realizujgcych
inwestycje w Polsce, a takze przetwdorcéw stali bedzie dazyto do zapewnienia sobie
w krétkim okresie jak najwyzszego poziomu zapaséw wobec przewidywanego wzrostu cen.
Spodziewany wzrost popytu powinien skutkowaé wzrostem zyskownosci sprzedazy.

Wysoki popyt i rosngcy poziom cen na rynkach zagranicznych, w tym w krajach tradycyjnych
importeréw stali, ograniczy réwniez mozliwos¢ szybkiego nasycenia rynku polskiego stalg
z importu, co miato miejsce w 2007 roku.

Konsorcjum Stali liczy na to, ze Il kwartat okaze sie znacznie lepszy od |. - Sytuacja ulega
gwattownej poprawie. Ruszyty duze budowy, wzrosto zapotrzebowanie na zbrojenia
budowlane - méwi Robert Wojdyna. - Ta tendencja powinna utrzymac sie w nastepnych
miesigcach, nie widac¢ oznak zagrozenia dla rosngcego popytu - ttumaczy prezes Konsorcjum
Stali.
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